EPLA 2011: zgtos sie szybciej — maksymalizuj korzysci

Marketing targowy, lub mowiac prosciej — obecnos¢ firmy na targach to bardzo
istotny element promocji i rozwijania kontaktéw handlowych w nowoczesnym biznesie.
Obecnos$¢ na profesjonalnie przygotowanych targach to doskonata okazja do rozwoju
firmy lub (w zaleznos$ci od zatozonych celow) ugruntowania jej pozycji na rynku.
Planowanie wystapienia na targach to jednak powazne przedsiewziecie logistyczne, oraz
inwestycja finansowa. Co zrobi¢, aby inwestycja taka przyniosta jak najwieksze zyski?
Odpowiedz wydawa¢ moze sie na pozor banalna - minimalizujac koszty przy jednoczesnej
maksymalizacji korzysci.

To na pozér tylko oczywiste stwierdzenie automatycznie nasuwa jednakze pytanie - jak to
zrobi¢? Jedng z odpowiedzi jest z pewnoscig oferta Targdw Tworzyw Sztucznych i Gumy EPLA 2011.

W dniach 22-24 marca 2011 roku na terenie Miedzynarodowych Targéw Poznanskich
odbedzie sie trzecia edycja targdw przeznaczonych dla branzy tworzyw sztucznych i gumy. Na
terenie najwiekszego i najnowoczesniejszego osrodka wystawienniczego w Polsce zaprezentowane
zostang nowoczesne technologie i rozwigzania zwigzane z surowcami, maszynami, narzedziami i
urzadzeniami do produkcjg z tworzyw sztucznych i gumy, jak réwniez - w ramach specjalnego
salonu - oferta wtryskowi do wynajecia.

Nadrzedng ideg targow EPLA jest stworzenie biznesowej platformy komunikacyjnej, ktora
utatwi pogtebienie wiedzy i kontakt z nowymi, profesjonalnymi klientami, przyczyniajac sie tym
samym do rozwoju firmy i catej branzy. Oferta targéw EPLA zostata zatem przygotowana tak, aby
odpowiada¢ na potrzeby zaréwno liderow rynku tworzyw, jak i mniejszych przedsiebiorstw, dla
ktérych targi sg najlepszg okazjg do rozwiniecia swojej dziatalnosci. Ogromnym atutem tego typu
podejécia jest tez zréznicowana oferta, ktorg zobaczy¢ beda mogli zwiedzajacy odwiedzajacy te
targi.

Poza standardowa opcja zakupu powierzchni niezabudowanej (czyli obrazowo, zakupu
miejsca na ktorym mozna postawi¢ stoisko wedtug wiasnego projektu) przyogotwana zostata
rowniez oferta specjalna. Jest to mozliwos¢ zakupu pakietu: powierzchni zabudowanej ze
standardowym wyposazeniem. Oferta ta pozwala zminimalizowac¢ wysitek logistyczny zwigzany z
przygotowaniem ekspozycji - wystawca zamawiajacy tego typu pakiet przyjezdza na w petni
przygotowane stoisko.

Warto zgtosi¢ sie jak najszybciej! W terminie zgtoszen do 21 stycznia 2011 roku
Miedzynarodowe Targi Poznanskie przygotowaty specjalng oferte cenowa. Korzystajac ze
wspomnianej oferty specjalnej, koszt stoiska z petnym wyposazeniem zamknaé¢ moze sie juz w
kwocie 2 240 ztotych netto.

Szybciej warto zgtosi¢ sie takze z innych powoddéw. Promocja firmy prezentujacej swojg
oferte na targach zaczyna sie tak naprawde w momencie przestania zgtoszenia - a wiec im szybciej
tym lepiej. Tym bardziej, ze dodatkowa promocja nie wigze sie dodatkowymi kosztami. Jest to
promocja firmy i prezentowanej przez niej nowosci na stronie internetowej targéw EPLA, a takze -
co nawet istotniejsze - na tamach profesjonalnej prasy i portali branzowych, patronujgcych targom
ELPA 2011.

Niezaleznie od wielkosci firmy, kluczowa dla sukcesu targéw jest obecnos$¢ profesjonalnych
zwiedzajacych. Wczesniejsze zgtoszenie sie na targi pozwala z wyprzedzeniem zaprosi¢ do
odwiedzenia stoiska, dzieki puli bezptatnych zaproszen dla kluczowych klientéw firmy.
Profesjonalisci, a wiec osoby podejmujace kluczowe decyzje w firmach produkcyjnych, handlowych i
ustugowych, Scisle zwigzanych z branzg beda mieli okazje zapoznac sie z nowosciami rynkowymi,
jak réwniez poszerzy¢ swojg wiedze, ktérg podczas konferencji towarzyszacych targom dzieli¢ beda
sie polskie i europejskie autorytety.

Sukces na targach to sktadowa kilku elementéw. Wynikajaca z wieloletniego doswiadczenia
Miedzynarodowych Targdw Poznanskich oferta targow EPLA jest odpowiedzig na pytanie, jak taki
sukces osiqgnac.

Szczegoty oferty targdw EPLA 2011 dostepne sg na stronie internetowej www.epla.pl



